
Leiden met focus: 
een nieuwe aanpak 
voor waardecreatie
Navigeren door de complexiteit van het moderne bedrijfsleven vereist 
heldere keuzes. Prioriteer strategische beslissingen die de toekomst van 
jouw organisatie vormgeven en tastbare waarde opleveren. Het Eraneos 
Value Creation Plan zorgt voor doelgerichtheid en duurzame impact.



Meer informatie

Target 
Dimensions

I.

Welke waardedimensie is het meest bepalend 
voor jouw organisatie? Hoe zijn visie en doel hieruit 
af te leiden?

Value 
Drivers

II.

Welke factoren bepalen het succes van jouw bedrijf? 
Hoe kun je hun impact meten en aantonen?

Value 
Levers

III.

Op welke bedrijfsmodellen moet je inzetten? Hoe 
kunnen deze opgeschaald worden? Welke acties 
laten jouw business groeien? Hoe kan AI hierbij 
helpen?

Impact 
Delivery

IV.

Hoe meet je de behaalde waardecreatie? Hoe zorg 
je ervoor dat acties blijvend effect hebben?
We begeleiden ook de implementatie, met een breed 
dienstenportfolio om waardedrijvers in het dagelijks 
werk te integreren en op lange termijn te verankeren.

Veranderen gaat sneller dan ooit en dat brengt lastige vragen en keuzes met zich mee. Je wilt koers houden en focussen op wat resultaat oplevert. 
Het Eraneos Value Creation Plan maakt complexe vraagstukken inzichtelijk, identificeert de belangrijkste waardefactoren en stelt je in staat om met een 
gerichte strategie en meetbare resultaten jouw organisatie toekomstbestendig te maken.

Fase 1 

Geef vorm aan de toekomst met 
duidelijkheid en doelgerichtheid

Onze methode voor waardecreatie bestaat uit vier heldere stappen:

Projectfasen: Van strategie tot realisatie

Duur: 1–2 weken Tijdens een CxO-workshop per groeistap definiëren wij samen het gewenste resultaat van waardecreatie, 
met scherpe focus op de sleutelindicatoren. 

Fase 2 Duur: 3–6 maanden Wij doorlopen de vier processtappen – doeldimensies, waardefactoren, waardehefbomen en 
resultaatmeting – en realiseren concrete resultaten in elke fase.

Fase 3 Duur: individueel Samen implementeren wij de geselecteerde waardehefbomen en vertalen acties naar meetbare 
ondernemingswaarde, ondersteund door het geïntegreerde Eraneos-dienstenportfolio.

https://www.eraneos.com/services/corporate-business-strategy/


Op basis van de prioritaire waardedimensies 
ontwikkelen we een visuele Driver Tree die 
toont welke elementen direct invloed hebben 
op jouw succes.

Value driver tree
(illustrative)

Impact delivery 
ondersteund door het 
Eraneos-dienstenportfolio  
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Purpose Vision

Target dimensions
bepalen de koers en definiëren 
jouw waardecreatie

Value drivers
beïnvloeden deze 
dimensies en versterken 
het bedrijfsresultaat

• Organische groei
• EBITDA-marge
• Anorganische groei 

/ M&A
• Waarde ontsluiten 

uit activa
• Kapitaalstructuur
• …

• Customer Experience
• Customer Lifetime Value
• Marktpositionering
• Share of Wallet
• Maatwerk en 

personalisatie
• …

• Behoud van talent en 
verlooppercentage

• Bedrijfsmodel
• Operationele excellentie
• Vaardigheden en 

ontwikkeling
• Carrièremodellen
• …

• Merkimago
• Doelmarkten
• Groeipotentieel
• Marktdiversificatie
• Economische 

randvoorwaarden
• …

• Regelgevingsanalyse
• Capaciteitsanalyse
• ESG-naleving
• Productportfolio
• Technology Enablement
• …
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Equity value Klanten Medewerkers-
tevredenheid

Markt-
positionering Energietransitie


